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会社及びサービス概要
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Confidential会社概要
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Confidential会社概要
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ConfidentialDealOnでできること
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Confidential他セールステックとの相違点
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ConfidentialDealOn導入による想定効果・メリット
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Confidentialモニタリングエージェント：失注リスクを孕む案件を漏れなく抽出

ᴂβϥ

『本日発生』『保有中』『期限超過』等、様々な観点で失注リスクを孕む案件を、
ダッシュボードで可視化。
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Confidentialモニタリングエージェント：失注リスクを孕む案件の詳細も表示

見たいレポートをクリックすると、該当案件を一覧表示。「懸念事項はなにか？」までも報告。
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Confidentialモニタリングエージェント：営業活動における抜け漏れ検知

提案活動が停滞している案件もダッシュボード上に掲示。メンバーの営業活動の抜け漏れを防止。
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Confidentialモニタリングエージェント：保有案件の進捗状況を一元管理

『案件』画面からは、提案中の全案件の進捗・フェーズ・失注リスク状況を把握可能。
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Confidentialモニタリングエージェント：提案先企業の概要を自動レポート

案件をクリックすると案件概要に加え、議事録や過去の送付メール等、AIが自動集約。
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Confidentialモニタリングエージェント：提案内容に潜むアラート（ネガティブ要素）を分析①

提案先企業との商談・メール内容に基づき、提案先企業が示す懸念（営業上ネガティブな反応）を
AIが自動抽出。「受注に向けて何がネックなのか？」を明確に提示。
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Confidentialアクションタスク自動生成：受注に必要なネクストアクションをナビゲート

失注リスクを払拭するために「次はどうすればいいか？」をAIがネクストアクション案を提示し、
ナビゲート。タスクをこなすことで受注へ前進。
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Confidential営業フォーキャスト作成：営業進捗の自動分析

KPI達成状況をAIが自動集計。SFAツールとしても機能（Salesforce、HubSpotともAPI連携可能）。
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ConfidentialAIエージェント機能：営業活動をAIが代わりに遂行

AIエージェントが、売上未達分析や資料作成等を遂行。アシスタントとして24時間なんでも稼働。

⇔Ϭ ꜘ
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ConfidentialAI営業アシスタントSela：営業担当に代わって適切な文面で瞬時に自動返信
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共催セミナー企画
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Confidential企画概要
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中小企業の経営層/事業責任者/営業マネージャー

エンタープライズ企業の事業責任者/営業責任者

パートナーセールス部門の責任者

（営業組織の案件獲得・売上拡大に責任を持つ意思決定者）
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Confidential企画概要

Å Ἱ꜠：オンライン（zoomウェビナー）開催

Åᵫ℗Ἱ꜠：古瀬様と弊社執行役員・CEO of DealOnの吉田による対談を想定

Å Ⱳḧ：合計 約30分を予定

Å（4分）全体の説明：弊社及びモデレーター

Å（10分）テーマ①

Å（10分）テーマ②

Å（5分）まとめ

Å（1分）クロージング：弊社から実施
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Confidential企画案
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イントロダクション 視聴環境のご案内・登壇者のご紹介 司会進行（弊社） 2分

前振り 必要に応じて定量データ等を踏まえながら、前振り。 モデレーター（未定） 2分

テーマ① ■「つながり（人脈）」が最強の武器になる
└手軽に気軽にオンライン等で接触できる反面、関係性の希薄化が顕著な世の中
└そんな世の中だからこそ「個別のつながり」の希少価値は高い
└他方で、個別のつながりを構築する時間的余裕がない方も

各社登壇講師より 10分

テーマ② ■AIを使いこなし、つながり（人脈）を資産に変える思考法
└事務作業/リサーチ/示唆などの業務をAI活用
└営業担当は顧客等とのコミュニケーション集中で信頼性を獲得
・忙しい業務の中でも、AI活用することでコミュニケーション時間に割ける）
・効率化の世の中でも、あえて非効率（「会いに行く」「手紙を書く」など）なこ
とを行うことで、記憶にも残りやい。

各社登壇講師より 10分

まとめ
・各登壇講師より、本日の対談のひとこと感想及び自社サービスの紹介

モデレーター（未定）
各社登壇講師より

5分

最後の案内 事後アンケートのご案内 司会進行（弊社） 1分

AIⱲ τΣΪϥˮ ΰΜ˯ְỘχ▫
˙νσΥϤρ χⱢ▀ᴟ˙
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Confidentialスケジュール
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① 各社のセミナー（セッション）タイトル確定 5月中 弊社・共催先様

② 登壇講師の確定 5月中 共催先様

③ セミナー申込LP制作・公開 5月中 弊社にて制作・公開

④ セミナー集客 6月上旬～中旬より開始 弊社・共催先様

⑤ 投影資料及び台本 セミナー配信1w前
※必要に応じてMTGを設定

弊社

⑥ セミナー配信（LIVE本番想定） 7月上旬から中旬 弊社にて配信及び運営実施

⑥ リード納品 開催終了後、翌日お渡し 弊社より共催先様へ展開
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Confidential詳細について
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セミナーサイト掲載のため、以下のご提供をお願いします。

Å企業ロゴ

Å貴社登壇講師のプロフィール写真

Å貴社登壇講師お名前・ご所属・肩書

Å貴社登壇講師のプロフィール文（150～200字程度）

Å貴社プライバシーポリシーURL

Å Zoomパネリスト招待先のメールアドレス

Åアンケート設問に追加したい質問内容（1設問）

̙ ẁ

各社20名～50名を目標、全体で40～100名の集客を目標とできれば幸いです。

（※基本的には各社ハウスリストへのメール集客を想定しております。）
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Confidential詳細について～弊社登壇講師のご紹介

2005年に明治学院大学経済学部卒。新卒でアパレル
メーカーに入社。
管理戦略部にて店舗管理や経営企画を担当。
その後パーソルグループ、ラクス等にてインサイド
セールス・マーケティングのマネジメント業務を経
て、2022年11月に株式会社LegalOn Technologiesに
インサイドセールス部門の責任者として参画。
2024年4月に執行役員就任後、2025年11月より
DealOn 事業責任者に就任。

ᶴ꜠ᵓּזLegalOn Technologies

“יִ ԌʾDealOnⱧỘ יּ

ṷ
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